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Имя, способ
узнавания

Добавление к
ценности
продукта

Психологическая
выгода

Функциональ-
ная выгода Дисконтная

карта, обмен
клиентами,

опытом,
знаниями.

Ассоциации: Спасение,
Совершенствование,

Возрождение

Пирамида для бренда «КОВЧЕГ»

«КОВЧЕГ»-символ спасения
Функции-хранилище начал
жизни, предназначенных к
возрождению.
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Вороночные продукты:
- общественное движение «Ковчег»
- социальные (благотворительные) проекты.
-  мероприятия клубов и ассоциаций –участников
проекта

$

Канальные продукты:

 Дисконт-клуб:
o Продажа карт
o Договора на рекламу
o Договора на пром-акции
o Договора на информационное

обслуживание
 Ассоциации:

o Членские взносы
o Участие в мероприятиях
o Заказ мероприятий
o Лоббирование
o Формирование имиджа
o Подбор партнеров

 Общественное объединение(движение):
o Участие в рейтингах
o Участие в конкурсах
o Социальное позиционирование
o Благотворительность
o Вывод новых бизнесов на рынок
o Оценка бизнеса для продажи или для

долгосрочного партнерства
 Участники проекта:

o Продажи по дисконтным картам
o Специальные акции под общим

брендом
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Проект
«Ковчег»

Союз Страховщиков Санкт-
Петербурга и Северо-Запада

Участники – клиенты –
физические лица

Участники – клиенты –
юридические лица

Работники
(персонал и агенты)

Участники-
организаторы –

юридические лица

ИнСУСС

Клубы

Ассоциация женщин-
предпринимателей

Будущие участники
(предприятия)

Холдинги

ЭГО-Холдинг

Инвесторы

Руководство проекта

Учредители

Будущие
участники
(ЛЮДИ)

Отраслевые
бизнес-

сообщества

Конкуренты Потенциальные
конкуренты

Государственные
структуры

Ассоциации

Дисконтный
Клуб

Участники-
физические лица

Общественные
организации

TV

СМИ

Политические
партии
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Этап - единица жизненного пути компании, характеризующая динамику ее дохода



Этапы формирования бизнес-сообщества
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Спасибо за внимание

www.ismss.ru
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